
LC Furttal: Gute Leistungen
vor der Sommerpause

Der LC Furttal ZH-Nord war am
letzten Wochenende an zwei
Orten mit Athletinnen vertreten.

Furttal. Athletinnen vom LC Furttal
ZH-Nordwarenam letztenWochenen-
de an zwei Orten am Start. In Regens-
dorf fand ein weiterer Event der USB-
KidsCup-Serie statt. Irina Bader und
Aline Völkle absolvierten dort einen
Dreikampf mit 60m-Sprint, Weit-

sprung und Ballwurf 200g. Die beiden
U14-Athletinnen wollten sich mit star-
ken Leistungen für den Kantonalfinal
2023 qualifizieren. Obwohl sie ihreGe-
samtpunkte aus den vorherigen Kids-
Cup-Wettkämpfen leicht verbessern
konnten, reichte es nicht für eine Teil-
nahme am Kantonalfinal 2023. So wird
nur ihreClubkolleginMalinMüller (Jg.
2011) den LC Furttal beim Kantonal-
final in Wetzikon vertreten. Sie quali-

fizierte sich bereits beim KidsCup-
Event in Höri.

Munot-Meeting in Schaffhausen
Für die Nachwuchs-Athletin Chiara
Bader stand am Wochenende das Mu-
not-Meeting in Schaffhausen auf dem
Programm. Die U20-Athletin ausWatt
absolviertedenHochsprung,den100m-
Sprint und den Dreisprung in der Ka-
tegorie Frauen. Zuerst trat Bader im

Hochsprung der Frauen an. Sie stieg
mit 1,35m in den Wettkampf ein und
übersprang bis 1,45m die Höhen je-
weils im ersten Versuch. Für 1,50m be-
nötigte sie zwei Versuche und auf der
nächsten Höhe von 1,55m riss sie die
Latte zweimal. Beim dritten Versuch
war die Watterin erfolgreich. Mit der
übersprungenen Höhe von 1,55m be-
legte sie den siebenten Rang ab. Nach
einer kurzen Pause bereitete sich Chia-
ra Bader auf den 100m-Sprint vor. In
der zweiten Serie ging sie an den Start.
Den100m-Sprintabsolviertesieineiner
Zeit von 14.00s.
Beim Dreisprung-Wettkampf starte-
ten alle Männer und Frauen im glei-
chen Wettkampf. Wie in den anderen
Wettkämpfen in dieser Saison verhin-
derten wieder Winde weite Sprünge.
Gegenwind und Rückenwind wechsel-
ten sich ab und erschwerten das ge-
naue Treffen des Absprungbalkens.
Trotzdem sprang Chiara Bader mit der
Weite von 10,67m eine neue Saison-
Bestleistung.Mit dieserLeistung konn-
te sichdieNachwuchs-AthletinvomLC
Furttal bei den Frauen gut in Szene set-
zen. Nur die zwei besten Dreispringe-
rinnen der Schweiz sprangen weiter als
Chiara Bader.

Erstmal in die Pause
Jetzt geht es für die Athletinnen in die
Sommerpause.Danach folgen fürChia-
ra Bader die Vorbereitungen für die
Nachwuchs Schweizer-Meisterschaft,
die übers Wochenende 9./10. Septem-
ber 2023 in Lausanne stattfinden. (e)Wieder eine Saison-Bestleistung: Chiara Bader erreichte 1,55m im Hochsprung der Frauen. Bild: zvg

Taekwondo für Kids
REGENSDORF. ImAugust starteteinneu-
er Kurs Taekwondo für Kids, der wie-
der am Mittwoch von 16.30 bis 17.30
stattfindet. Dieser Kurs ermöglicht es,
einen Einblick in die olympische Dis-
ziplin Taekwondo zu gewinnen, mit al-
lem, was dazu gehört. Koordinative
Übungen, Kraft/Ausdauer, Techni-
ken, Beweglichkeit, Selbstverteidi-
gung und Partnerübungen verbunden
mit Spass und Freude sind Bestandteil
des täglichen Trainings. Die Lektio-
nen erfolgen in angenehmer Atmo-
sphäre und werden von erfahrenen
Taekwondo Trainern durchgeführt.
Anmeldung und Informationen unter
www.gzroos.ch oder im Kurspro-
gramm des GZ Roos, Roosstrasse 40,
Regensdorf, Telefon 044 840 54 27. (e)

FURTTAL

Watter Spaziergang
WATT. Die Watter Kulturkommission
lädtLeutejedenAlterseinzumgemütli-
chen Monats-Spaziergang ein. Man ist
in Watt und Umgebung unterwegs. In-
teressierte, die bei dieser Gelegenheit
gerne mehr zu spannenden Themen in
ihrer Wohngemeinde erfahren möch-
ten, treffen sich am Mittwoch, 12. Juli,
9.15 Uhr auf dem Dorfplatz Watt. Der
Anlass dauert ca. 2 Stunden, inklusive
Kaffeepause.Erist füralleTeilnehmen-
den gratis und findet bei jeder Witte-
rung statt. Die Watter Kulturkommis-
sion freut sich, Wandervögel, kulturell
Interessierte und Naturliebhaber zur
Teilnahme in lockererGesellschaftmo-
tivieren zu können. Bei Fragen gibt
Edith Brändli unter der Telefonnum-
mer 044 840 17 91 gerne Auskunft. (e)
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Anzeige

In vielen Ländern etablieren sich Immobilienagen-
turen mit einem Festpreisangebot zu bedeuten-
den Akteuren. So auch in der Schweiz: Mit ihrem
Konzept hat die Agentur Neho bereits mehr als
4’900 Eigentümer von sich überzeugt. Statt einer
Provision bezahlen Nehos Kunden eine fixe Gebühr
von CHF 12’000 für dieselben Dienstleistungen. Da
immer mehr Kunden ihre Zufriedenheit über ihre
Entscheidung, mit Neho zu verkaufen, zum Aus-
druck bringen, lässt der neue Player traditionelle
Agenturen alt aussehen.

Christoph S. äussert sich folgendermassen dazu:
«Waren wir früher wirklich gewillt, eine Provision
zu bezahlen? Das ist nun das zweite Mal, dass ich
mein Haus verkauft habe. Das erste Mal, vor ein
paar Jahren, beauftragte ich eine Agentur in mei-
ner Nachbarschaft und es kostete mich Zehntau-
sende von Franken. Dieses Mal habe ich mich für
Neho entschieden. Ich hatte einen ähnlichen Ser-
vice, wenn nicht sogar einen noch engagierteren
und proaktiverenMakler anmeiner Seite; ich habe
mein Haus schneller verkauft als beim ersten Mal
und es hat mich fünf Mal weniger gekostet.»

Rasante Veränderung
Die Maklerprovision ist die goldene Gans in der
Immobilienbranche und entspricht in der Regel ei-
nem Betrag zwischen CHF 30’000 und CHF 50’000.
Dies ist für die Eigentümer immer schmerzhaft, für
manche von ihnen könnte damit aber bald Schluss
sein: «Wir erleben eine rasante Veränderung auf
dem Immobilienmarkt, immer mehr Kunden zei-
gen Interesse an der von Neho angebotenen Alter-
native und den damit einhergehenden erheblichen
Einsparungen», erläutert Gründer Eric Corradin.

Die Immobilienagentur, die ein exponentielles
Wachstum ihrer Kundschaft verzeichnet, erwartet,
dass bald nahezu 60% oder 24’000 der ca. 40’000
jährlich von Immobilienmaklern abgewickelten

Transaktionen in der Schweiz über ein Festpreisan-
gebot realisiert werden. Dies würde für Verkäufer
eine Ersparnis von nahezu 600 Millionen Franken
bedeuten! Neho erbringt mit einem Festpreis von
CHF 12’000 dieselben, laut Kundenfeedback sogar
nochbesseren Leistungen als traditionelle Anbieter.

Das Beste aus digital und lokal
Die Immobilienagentur automatisiert einen Gross-
teil wiederkehrender administrativer Aufgaben
und verschafft den lokalen Maklern so mehr Zeit
für die Betreuung ihrer Kunden. Dies vereinfacht
den Verkaufsprozess und der Makler kann sich auf
die Suche nach einem geeigneten Käufer für das

Objekt fokussieren. Neho verbindet somit das Bes-
te aus digital und lokal: Eine leistungsstarke digitale
Plattform und lokal verankerte Makler mit einem
fundierten Verständnis der Marktgegebenheiten
in der jeweiligen Region. Dank dieses attraktiven
Modells hat die Agentur ihren Kunden bereits über
100 Millionen Franken eingespart. Aber auch das
schnelle Wachstum und die für die Branche über-
durchschnittlich hohe Kundenzufriedenheit haben
schnell die Aufmerksamkeit der traditionellen
Agenturen auf sich gezogen.

Aufgrund ihrer Dynamik und des Mehrwerts, den
sie ihren Kunden bietet, gewann Neho den «Swiss

Economic Award» 2023 in der Kategorie Dienstleis-
tungen. Er wird jährlich am Swiss Economic Forum
(SEF) von einer Jury aus bedeutenden Wirtschafts-
persönlichkeiten an die vielversprechendsten Un-
ternehmen der Schweiz verliehen.

Bis heute hat die Immobilienagentur bereits rund
4’900 Kunden gewonnen. Sie realisiert derzeit
etwa 1’000 Verkäufe pro Jahr und bringt jedenMo-
nat 120 neue Immobilien auf den Markt, wodurch
sie heute die grösste Basis an aktiven Käufern in
der Schweiz hat.

Laut Prognosen der provisionsfreien Immobilienagentur Neho werden in Zukunft drei von fünf Verkäufern ihre Immobilie verkaufen, ohne dabei die von den
meisten Maklern geforderte hohe Maklerprovision bezahlen zu müssen.

Die Maklerprovision – ein Auslaufmodell?

© Shutterstock – Als Marktführer verkauft Neho über 1’000 Immobilien im Jahr.

Bewerten Sie jetzt Ihre Immobilie
kostenlos auf neho.ch

Lukas Speck
& Kevin Golub

Ihr lokales Team im Kanton Zürich

043 588 01 00

lukas.speck@neho.ch
kevin.golub@neho.ch

Zuverlässig, effizient und kompetent

Vom ersten Kontakt bis zum Abschluss der Verkaufstransaktion
unseres EFH wurden wir von Herr Lukas Speck bestens beraten
und geführt. Er verfügt über ein kompetentes Auftreten mit einem
sehr breiten Fachwissen. Die Abwicklung ging sehr zügig voran und
über die digitale Plattform waren wir stets mit den nötigen Infor-
mationen bestens versorgt. Wir können Neho in jeder Hinsicht bei
diesem Preis-/Leistungsverhältnis sehr empfehlen.

Familie G., 29.04.23

Unsere Kunden
bewerten uns im
Durchschnitt mit:
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